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Planejando uma loja virtual de sucesso
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Leandro Liberio in ¥ Pessoas que talvez vocé conheca
Minha misséo é realizar os sonhos dos emp
através de proj de inovagdo que Iy novas A >
tecnologias ¥ €
:;:::xme @ Regifio, Brasil | Tecnologia da informagdo e Gatos iia BB
Analista de Planejamento M.1.S na Agdo Con..
suas Universidade Federal de Ouro Preto, Fumsof, +Conecte-se - # 4

26inove - Resultados com Tecnoloocia

Propésito de vida:

Minha missdo é realizar sonhos de
empreendedores através de inova¢do
tecnologica em seus negdcios
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DIANTE DO
CENARIO
ECONOMICO
BRASILEIRO
DESFAVORAVEL,

O E-COMMERCE
AINDA APRESENTOU
OTIMO RESULTADO
EM 2015

Apesar do ritmo menos
acelerado, as vendas no co
mércio eletrdnico em 2015, no
Brasil, mantiveram a ascensdo
e, novamente, apresentaram
crescimento. Segundo os dados
coletados, o faturamento do
comércio eletrdnico fol de RS
41,3 bilhdes. O nidmero repre-
senta um crescimento nominal

de 15,3%, em relagdo a 2014,
quando as wvendas somaram
um total de RS 35,8 bilhdes.
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PARECE BRUXARIA - tocnotogta permite quo usubriy emvie mentagem
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TOTAL DE FATURAMENTO NO E-COMMERCE (=1 EILHOES

45

RS BILHOES

FONTE: E-3IT/BUSCASE

IBGE: até o final
a0 ano, em cada
50 mil casas, 1 terf
acesso a internet

EMPRLCOY

Especialista alerta: Quem nao tem
curso de datilografia ficara de fora
do mercado de trabalho

Aprenda a compactar
uma musica para
caber em 3 disquetes

Cresce nitmorn du
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TURBUEL ENTCEA

Cenario competitivo:

* enxugamento das margens * informacdo digital (copiar-colar)
+ ciclo de vida dos produtos encurtado * governos (e capitalismo) em crise
* sobrecarga de informagdes * conflitos de geracdes

“Vivemos em tempos liquidos.
Nada é para durar.”  zygmunt Bauman
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Inevacte

Execucgao

Criatividade Valor
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“Nao se gerencia o que nao se mede,
nao se mede o que nao se define,
nao se define o que ndo se entende,

e nao ha sucesso no que nao se gerencia”
(William Edwards Deming)

Qual o seu plano?
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Sonho sem objetivo
Objetivo sem meta
Meta sem planejamento

LA~ =

[] www.cpmcopiadoras.com.br ks
» [ Other Bookmarks

« Translate G Gmail 71 AVAMBA-Senac 14 GA G SASenac [B Priberam @ appearin [J3 Mail @up.pt (i Favoritos (i Noticias [ Citations (Z] UA (i FileShare (] Research

£ Minha Conta ¥ Favoritos M Entrar

ENCADERNACAD  PIASTIFICACAOECRACHA  GUILHOTINAS E ACABAMENTO IMPRESSAD  INFORMATICA  PAPEIS  PAPELARIA  ENVELOPE  PASTAS

S, (11)5827-3324 | 5823-3002 R sac@cpmcopiadoras.com.br

05 anos

: ‘|:aa/ayaras

+ Adesivo

« Dupla Face
+ Brilhante em varias gramaturas 2 P ” o
Horas.com.bripapeis/papel-fotografico/papel-fotografico-a3.ntmi b & / Jivochat




28/06/2016

eeec0 VIVO 4G

Belo Horizonte - MG

quinta-feira, 07:00 @ Curt§ Shorts
Ensolarado 6 mins - %%

Pessoal de Goiania, essa semana promete ser

°C|°F complicada. Ndo tem chuva, tem mais de 30°
previstos. Mas nd@o se preocupe, temos 5

1 6 solugdes para baixar a temperatura e mostrar

essas panturrilhas malhadas. Confere ai e
aproveitem a nossa primeira colegéo!

Maraba, PA Avida é Curta!
’

quinta-feira, 07:00
Ensolarado
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Goiania - GO
quinta-feira
Parcialmente nublado
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Fatores Criticos de Sucesso

Empreendedor
Capital
Mercado
Tecnologia
Gestao
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Posicionamento

Quais elementos de um plano ou
modelo de negodcios?

* Plano de Marketing
* Plano Operacional
* Plano Financeiro

10



Atividades-

Parcerias-
Chave

Relacionamento
com o Cliente

Segmentos
ge mercado

‘ \
Estrutura {\i Fontes de
{/ de Custo Renda
Business Model Generation — Inovagdo em Modelos de Negdcios
Autor: Alexander Osterwalder
www.businessmodelgeneration.com
Parcerias- T Atividades- & Proposta . | Relacionamento /) | Segmentos de f
Chave - Chave “== | de Valor ~4® | como Cliente == | mercado j il
Recursos- <% Canais (7))
b}
Chave - -
Estruturade /- } Fontes de ~
Custos 4 Renda \(J

28/06/2016

11



28/06/2016

Fontes:

* E-bit

e E-commerce Brasil

* E-commerce NeWs .comswromaacio

* SEBRAE =
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Adaptacao dos modelos

* Produto
* Preco

—Promecae- Comunicacao
*—Ponte Distribuicao
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Dica 01

\ ; —
&mpretec Y st SEBRAE

O EMPRETEC DEPOIMENTOS CALENDARIO FAQ INSCRICAO

0 QUE € PRECISO PARA SER UM
EMPREENDEDOR MELHOR ESTA EM VOCE.
Conheca o Empretec e desenvolva

seu comportamento empreendedor.

Dica 02

[fwww.sebraecanvas.com/#/
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A'inovacdo esta em suas (
Maos.

Comunidade Sebrae Canvas

Todo mundo sabe que aino

ao passa pela cocriagao. Por

ha fazer parte! I

isso

interacdo entre os

compartilhar seus canv
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Jé sou aluno | Quero ser aluno

Educacto s Distincls Sebrae

Solugdes ‘ Temas ‘ Ajuda Q ite aqui 0 vocé procura Buscar
MAIS CONTEUDO
CURSO INFORMAGOES ~ PROGRAMATICO Jaiienholniakmpeesa

Planeje-se para o Comércio Eletrénico

‘QUERO ME MATRICULAR

Objetivo

Capacitar os empresérios de pequenos negécios sobre o conceito, importancia, vantagens e desafios de
todo o processo de planejamento e uma empresa de micro e pequeno porte para aimplementagéo do
comércio eletronico.

Publico-alvo

Empreendedores individuais e Empresérios que ja possuem uma Microempresa (ME) ou uma Empresa de
Pequeno Porte (EPP) formalmente constituida.

Dica 04
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Sebrae Fale com

Temas
el segmentos nos Estados oSebrae

de Gestao

SEBRAE iz sl
=

PLANO DE NEGOCIOS

Documento ensina
montar plano de negocio

Baixe o arquivo e saiba como se planejar para que o seu negécio seja bem

O contetido foi :
i o oe? sucedido desde o comego.

O plano de negdcio é o instrumento ideal para
Compartilhe tragar um retrato fiel do mercado, do produto e
Restedes arrhlc i das atitudes do empreendedor, o que propicia
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COMERCIO ELETRONICO Q

Panorama do setor Oportunidades e desafios E-commercede AaZ

O e-commerce vem crescendo no pais. Leia informagoes necessarias para
Resultados da 2° pesquisa . o
nacional do varejo online comegar a vender seus produtoes pela internet ou melhorar a gestao de seu
|8 EDE) negdcio virtual.
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brigado!

www.leandroliberio.com.br
fb.com/leandroliberio

leandroliberio@gmail.com

®(31) 97111-4515
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